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Comunicacion de Fiji

Se ha recibido de la Mision de Fiji ante la Organizacion Mundia del Comercio la siguiente
comunicacion, de fecha 26 de mayo de 2003.

Introduccion

1 En respuesta al documento "Proyecto de elementos de |as modalidades para | as negociaciones
sobre los productos no agricolas’ (TN/MA/W/35), elaborado por el Presidente del Grupo de
Negociacién, bajo su responsabilidad, sobre la base de los documentos presentados por diversos
Miembros, la presente comunicacion tiene por objeto exponer la posicion de Fiji en este proceso.

2. Aunque Fiji es uno de los Miembros sin representacion permanente en Ginebra y, en su
condicion de pequefia economia, dispone de medios y recursos muy limitados para participar en
debates efectivos, atribuye gran importancia a las negociaciones de la Ronda de Doha relativas a
acceso alos mercados para los productos no agricolas.

3. Cuando los Miembros se esfuerzan por lograr un consenso en relacion con las modalidades
para las negociaciones sobre los aranceles y los obstéculos no arancelarios con respecto a los
productos no agricolas, Fiji considera esenciad que los resultados de las negociaciones sean
equilibrados y equitativos.

4, De conformidad con el mandato contenido en el parrafo 16 de la Declaracion Ministerial de
Doha, los Miembros celebrardn negociaciones que tendran por finalidad "... la reduccion o
eliminacion de las crestas arancelarias, los aranceles elevados y la progresividad arancelaria, asi como
los obstaculos no arancelarios, en particular respecto de los productos cuya exportacion interesa a los
paises en desarrollo ...". Por otra parte, en las negociaciones "se tendran plenamente en cuenta las
necesidades e intereses especiales de los paises en desarrollo y menos adelantados participantes,

incluso mediante compromisos de reduccidn que no conlleven unareciprocidad plena...".

5. Fiji apoya plenamente el mandato impartido por los Ministros en Dohay cree firmemente que
los resultados de las negociaci ones deben ser coherentes con las aspiraciones en materia de desarrollo
del Programa de Doha para e Desarrollo. Estima que los objetivos fundamentales de las
negociaciones deben ser promover un mayor desarrollo del comercio internacional que no produzca
necesariamente efectos negativos en las economias pequefias y vulnerables, y fortalecer de manera
efectivalaintegracion gradua de los paises en desarrollo y os paises menos adelantados en € sistema
multilateral de comercio.
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M odalidades de reduccién arancelaria

6. En opinién de Fiji, la modalidad basica mas apropiada es una formula sencilla y de facil
utilizacién, con diferentes coeficientes de reduccién para los paises desarrollados y los paises en
desarrollo Miembros, en la que se utilicen como tipos de base |os aranceles consolidados convenidos
en la Ronda Uruguay. Ese enfoque es coherente con el mandato de Doha sobre compromisos de
reduccion por parte de los paises en desarrollo que no conlleven unareciprocidad plena.

7. El enfoque basado en una férmula podria complementarse con otros enfoques para lograr €l
objetivo de desarrollo de "... la reduccion o eliminacion de las crestas arancelarias, los aranceles
elevadosy laprogresividad arancelaria, asi como los obstéculos no arancelarios, en particular respecto
de los productos cuya exportacion interesa a los paises en desarrollo ...". No obstante, los enfoques
complementarios que se adopten deben mantener el concepto de trato especid y diferenciado paralos
paises en desarrollo. Por consiguiente, las modalidades no deben requerir reducciones arancelarias
gue no sean razonables por parte de los paises en desarrollo, especiadmente las pequefias economias
vulnerables. Desde la perspectiva de los paises vulnerables, el enfoque "cero por cero" no es

equitativo y los paises en desarrollo solo deberian aceptarlo de manera voluntaria.

8. Los paises en desarrollo deberian poder conservar sus aranceles més bgos, ya que
contribuyen en gran medida a sus ingresos aduaneros y tienen una repercusion insignificante en €
acceso alos mercados.

9. Es indudable que los paises en desarrollo, especialmente las pequefias economias vulnerables,
pueden proteger a sus industrias incipientes o de reciente aparicion que tienen posibilidades de
crecimiento. Habida cuentade ello, las modalidades deben proporcionar la flexibilidad necesaria para
dejar sin consolidar esas lineas arancelarias, sumamente estratégicas y sensibles para los paises en
desarrollo.

Periodo de aplicacion

10. Fiji propone que, una vez acordadas las modalidades de reduccidn, la aplicacion se redlice en
partes anualesiguales alo largo de cinco afios en €l caso de |os paises desarrollados y de 10 afios en €l
de los paises en desarrollo, a partir del 1° de enero de 2005. En el contexto del trato especia y
diferenciado, debe permitirse a las pequefias economias vulnerables mayor flexibilidad paraincluir la
opcion de degjar para el final del periodo de aplicacién hasta el 5 por ciento de las lineas arancdlarias.

Revisién de los arancel es consolidados finales

11. Con respecto a determinados productos sensibles consolidados que son esenciales para lograr
los objetivos de desarrollo econdmico y mitigacién de la pobreza, las pequefias economias vulnerables
deberén tener derecho arevisar a alza el nivel de los aranceles consolidados finales sin que se les
pida una compensacion por esa revision a alza. Esa medida solo deberd utilizarse de conformidad
con una serie de criterios y condiciones de procedimiento convenidos.

12. Los Miembros que redinan las condiciones necesarias y apliquen esa medida habrian de incluir
en las listas de compromisos |as notas pertinentes.

Preferencias

13. Al ser e desarrollo e objetivo fundamental del Programa de Doha para € Desarrollo, en €l
entendimiento de que la mayor liberalizacion del comercio no deberd traducirse en el empeoramiento
de la situacién de los paises en desarrollo, € hallazgo de soluciones efectivas para mitigar |os efectos
negativos de la pérdida de acceso a los mercados como consecuencia de la erosiéon de los margenes
preferenciales debera formar parte integrante de este proceso de negociacion.



